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ÜBER DIE FÖRDERINITIATIVE „MITTELSTAND 4.0“ 
Das Mittelstand 4.0-Kompetenzzentrum Ilmenau ist Teil der Förderinitiative "Mittelstand 4.0 – Digitale Produktions- und Arbeitsprozesse".  
Die Initiative wird im Rahmen des Förderschwerpunktes "Mittelstand-Digital – Strategien zur digitalen Transformation der Unternehmensprozesse" 
vom Bundesministerium für Wirtschaft und Energie (BMWi) gefördert. Mehr Informationen: www.mittelstand-digital.de 

WORKSHOP 

Marketing messbar machen 

 
 

 
ZIEL  
Ziel ist es Ihnen einen Überblick zu geben und diese mit kon-
kreten praktischen Tipps anzureichern. 
 

TERMIN  
Donnerstag, 15.Juni 2017,  
09:00 bis 13:00 Uhr 
 

VERANSTALTUNGSORT 
Modellfabrik Migration, 
IMMS Institut für Mikroelektronik und Me-
chatronik-Systeme gemeinnützige GmbH 
Ehrenbergstraße 27, 98693 Ilmenau 
 

KOSTEN 
Kostenfrei  
 

VERANSTALTER  
Thüringer Kompetenzzentrum  
Wirtschaft 4.0 und Partner  
In Kooperation Mittelstand 4.0-
Kompetenzzentrum Ilmenau 
 

ANMELDUNG  
Über die Webseite: 
www.kompetenzzentrum-ilmenau.digital 

INHALT  
In diesem Workshop werden die aktuellen Trends beleuchtet, Ängste genommen und Strategien im digita-
len Marketing vorgestellt. Sie erfahren, welche technischen Lösungen sich bieten und wie die strategi-
schen Grundlagen gelegt werden. Die Messbarkeit des Marketings, die in konkreten Umsatz und Gewinn 
mündet, ist neu für die Branchen und eine Chance für jedes Unternehmen. Es werden  Ansätze gezeigt 
und Tipps gegeben, wie Sie Marketing und Vertrieb verbinden und welche gezielten Schritte, Manpower 
und Lernkurven dazu nötig sind. 
 

PROGRAMM 

• Was heißt digitales Marketing? 
• Welche Inhalte gibt es und welchen Nutzen habe ich als Unternehmen davon? 
• Welche technischen Möglichkeiten gibt es? 
• Was ist ein möglicher erster Schritt? 
• Warum Buyer Persona beim Vertrieb helfen und Zielgruppen allein keinen Umsatz generieren 
• Wie plane ich Ziele, Meilensteine und welche Ergebnisse lassen sich messen? 

 

WORKSHOP- UND SEMINARLEITUNG  
Nadine Reinhold, LIEBSCHER®GbR, Jena 

 

ZIELGRUPPE  
Der Workshop richtet sich an Unternehmen, die sich mit digitalen Marketing zunehmen auseinander set-
zen [Max. Teilnehmerzahl: 20 Personen] 
 


